
ビジネスモデル
プロフィール

市場

毎年入学する新入生

財務資本

製造資本

知的資本

人的資本

社会・
関係資本

自然資本

機能価値と感性価値の融合

センシング・アルゴリズム

堅牢性小型・省電力

社会資本 強みの最大化

人にまつわる
多様で独創的な技術

プリンティング 画像処理

世界中の

数学教育市場

音楽を学び、
楽しみたい人々

学習効果を高めたい
教育現場

経営効率を高めたい
小規模チェーン店

G-SHOCKブランドを

核とした

強固な独自市場

カシオファン
である
ステーク
ホルダーの
皆様

G-SHOCK
ブランド

GAKUHAN
ビジネス
モデル

潜
在
ニ
ー
ズ
の
発
掘

カシオならではの価値創造
カシオならではの価値創造とは、「カシオの強み」を最大化し、それを「世の中にまだ存在しないニーズ」とつな
ぎ、新しい顧客価値を創造していくことです。
「カシオの強み」の最大化とは、Ｇ-SHOCKの堅牢性技術やGAKUHANビジネスモデルのような独自の強い技
術や資産を進化させ続けることです。
「世の中にまだ存在しないニーズ」の発掘とは、カシオならではの創造力を発揮してメガトレンドに潜むユーザー
ニーズを発掘することです。

数値

感情

画像

動作

文字

時

音

光源音源・音響
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目指す社会的価値製品・サービス 顧客価値事業領域

ユーザーの潜在的なニーズをとらえた製品やサービスは、人々に新たな「エクスペリエンス」という「驚き」と「価
値」を提供します。それらは、人々の暮らしに溶け込むように身近で、必要としてくれる人にとって、最も大切
な存在になります。手に取った後でカシオ製だと知るほどに自然と人々のそばにいる、身近で大切な存在を
創る。そうして創り上げた市場をユーザーとともに大切に育て続ける。その過程で「エクスペリエンス」の継続
的な進化を図り、新たな「驚き」と「価値」をユーザーに届け続ける。それがカシオの価値創造です。

• 時計およびリスト機器を通じたス
ポーツ体験の提供/サポートによる
利用者の健康増進

• （環境負荷低減）事業活動における
資源使用の削減

• 各国教育ニーズに対応した製品の 
提供による、よりよい数学教育の 
実現

• 数学教師への関数電卓活用トレー
ニングによる教育レベルの向上

• （環境負荷低減）事業活動における
資源使用の削減

• 幅広い知識を身につける機会の 
提供

• プロジェクター活用による教育イン
フラの整備と効果的な学習環境の
提供

•  （環境負荷低減）事業活動における
資源使用の削減

時計事業

教育関数事業

辞書英会話事業

楽器事業

プロジェクター事業

システム事業

エクスペリエンスの

創造と進化
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